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剛進入機構，我的所見所聞與感受。

目錄．實習軌跡

打字同時也是閱讀，機械化卻又充滿活力

接觸行銷工作，理解銷售與消費的邏輯差異 聽了一整個學期，我對國文課本的一些想法。



小公司印象
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工作上以「討論」或是「請託」的態度進行，而非命令或下

達指令的方式在溝通，人員之間沒有階層的感受。

小而美的公司規模

打破原先工作「作業感」的認知感受。實習中更

多是從各管道找資訊，並模仿套用至遭遇的問題。

「問題－解決」的思考模式

１.小公司印象

工作時間自我管控，能稍作休息、能轉換內容、甚至能玩玩

貓咪。員工的自律搭配，讓工作展現彈性卻又擁有效率。

彈性活潑的工作過程



出版勞動的特性
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２.出版勞動的特性

意外的實習收穫

讀了很多平時不曾念的文學作品、寫作課程，因打字需反

覆閱讀，讓我接觸更多不同的知識，也沒有機械化的感受。

「瑣碎」的編輯工作

解開我原先對「編輯」工作的好奇。

文字建檔、編排、版權商討、美術聯絡、圖樣授權……等

由多種繁複的工作，合稱「編輯」。讓我對出版業的認識

更上一層，對於文字工作也有了不同層面的認識。



小編的行銷工作
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行銷思維
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３.小編的行銷工作

文案述說方式

多用肯定語句與經驗描述，並
多舉事例，將抽象的概念化為
立體的意象。

有目標性的宣傳

在行銷的每個環節中，都有一
個想像的對象存在。因此宣傳
中用詞、語氣、甚至是笑梗都
要量身訂做。

作者作為宣傳焦點

作者本身具有相當的號召力，
在初期利用這股力量，然後再
擴大接觸面積達到宣傳效果。

寫者無意，讀者有心

剛開始寫文案時常被修正，因
為用到可能讓讀者產生負面聯
想、或是爭議的詞彙。

（空有、天馬行空）



３.小編的行銷工作
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國文課本企劃
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─── 我自己的一些感受



４.國文課本企劃

１.募資作為一種宣傳管道

嚴格來說「群眾募資」並不完全是籌資管道，反
而宣傳的性質更多一些，能增加企畫的曝光度並擴大
受眾。



４.國文課本企劃

２.僵固化的教學現場

教學現場對於課本的需求不僅止於課本，無論是
補充教材、習作、解答、AB卷等等，都顯示出了現在
的教學現場裡對這些「周邊」的依賴。

 然而這些周邊，好似是考試制度下的產物？

一個內容上有所突破的課本，但卻仍擺脫不了考
試制度的框架。同樣曾經不滿課本內容的我，不
禁思考該如何擺脫這樣的矛盾。



４.國文課本企劃

３.我對於國文課本企畫的想法

我個人非常喜歡這本課本，但是教科書作為升學
制度底下的一項「工具」，加上教學現場老師在教學、
備課等的實務考量，我想對於「考試」來說，國文課
本企劃在推行上是會遇到不少障礙的。

不過在內容的編排、選文上、我認為這是非常適
合自習與自修的一種教材，許多的內容提供很大的思
考空間，並沒有固定與制式的答案。而這也是它與現
行課本最大的差異之處，它是優勢但同時也造成進入
制度的劣勢。



結 語
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活潑多樣，不像出版社的出版社

５.結語



感謝聆聽報告結束


